CYFROWY

Komunikat prasowy
Warszawa, 4 grudnia 2017 r.

Cyfrowy Polsat ztozyt zlecenia nabycia tacznie pakietu ok. 32% akcji spotki Netia od dwéch
znaczacych akcjonariuszy. Cena nabycia zostata ustalona na taczng kwote 638,8 min zt. Spétka
zamierza tez ogtosi¢ wezwanie w celu osiggniecia udziatu wynoszacego nie wiecej niz 66% ogdlnej
liczby gtoséw na WZA Netii. Grupa Cyfrowy Polsat, najwieksza polska prywatna firma, zbudowana
w oparciu o polski kapitat, zrealizuje tym samym kolejng strategiczng inwestycje majaca na celu
dalszy rozwaj oferty multiplay i wzmocnienie realizacji strategii operatora konwergentnego.

— Netia to dla nas cenna infrastruktura, atrakcyjna baza klientow i wejscie na catkowicie nowy rynek.
To potencjalne potqczenie dwdch doskonale uzupetniajgcych sie bizneséw, naturalny etap rozwoju
naszej Grupy, mozliwos¢ zaproponowania kolejnej ustugi obecnym i przysztym klientom oraz
atrakcyjne wzmocnienie pakietu ustug zintegrowanych dostepnych dla wszystkich Polakow -
komentuje Tobias Solorz, Prezes Zarzadu, Cyfrowy Polsat S.A., Polkomtel Sp. z 0.0.

Netia idealnie wpisuje sie w misje, wizje i cele strategiczne Grupy Cyfrowy Polsat oraz zapewnia jej
silne wsparcie w 3 obszarach:

1. Cenna Infrastruktura:
e Ogodlnopolska infrastruktura telekomunikacyjna:

- 20tys. km szkieletowej sieci swiattowodowej,
- miejska infrastruktura $wiattowodowa w 48 najwiekszych polskich miastach,
- sie¢ dostepowa docierajgca aktualnie do 2,5 min lokalizacji.

e Infrastruktura pozwalajgca szybko i efektywnie zwiekszy¢ pojemnosc¢ sieci mobilnej Grupy
Polsat.

e Wieksza elastyczno$¢ przy dalszym planowaniu rozbudowy sieci telekomunikacyjnej —
inwestycje celowane zaréwno dla technologii mobilnych, jak i Swiattowodowych.

2. Atrakcyjna baza klientow

e Baza blisko 1 mIn klientéw segmentu B2C stanowi potencjat do dosprzedazy produktéw
Grupy Polsat w ramach strategii multiplay.

e 25 tys. klientow B2B i bezposredni dostep do ponad 800 kluczowych budynkdéw
biurowych w Polsce (istniejgce okablowanie).

3. Catkowicie nowy rynek
e Lokalizacja obecnych klientéw Netii oraz zasieg jej infrastruktury dostepowe] otwiera
catkowicie nowy rynek dla Grupy Polsat — duze miasta i aglomeracje miejskie.
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Wieksza elastycznos¢ w rozbudowie sieci telekomunikacyjnej

- Netia dysponuje rozlegtq, ogdlnopolskq infrastrukturg stacjonarng. 20 tys. km sieci szkieletowej w
catej Polsce stanowic bedzie dla nas niezmiernie cenne aktywo — na jej realizacje we wtasnym zakresie
musielibysmy przeznaczy¢ minimum kilka lat i ogromne budzety — zaznacza Tobias Solorz.

Poza siecig szkieletowg, Netia posiada rowniez rozlegtg, ogélnopolska sie¢ dostepowa, docierajacg juz
obecnie do ponad 2,5 min lokalizacji w catej Polsce, w tym ponad 800 najwiekszych biurowcéw. Po
sfinalizowaniu transakcji bedzie to stanowito istotne wsparcie efektywnego rozwoju sieci
telekomunikacyjnej Grupy Cyfrowy Polsat. Pozwoli na szybkie zwiekszanie pojemnosci sieci mobilnej
w duzych skupiskach ludzkich i jej jednoczesne odcigzenie w miejscach, gdzie po transakcji klientom
Grupy Cyfrowy Polsat bedzie mozina zaproponowac Internet swiattowodowy. Jednoczesnie tak
rozwinieta infrastruktura Netii daje mozliwos¢ prowadzenia sprawnej rozbudowy sieci zaréwno
stacjonarnej, jak i mobilnej w przysztosci, tam gdzie Grupa bedzie widziata potencjat dalszego
rozwoju swojego biznesu.

- Zyskamy wiekszq elastycznos¢ przy dalszym planowaniu rozbudowy naszej sieci telekomunikacyjne;j i
mozliwos¢ realizowania celowanych inwestycji zarowno dla technologii mobilnych, jak i
Swiattowodowych. Co wazine, realizowany obecnie srednioterminowy plan rozwoju Netii doskonale
uzupetnia plany inwestycyjne naszej Grupy i pozwoli wdrazac je jeszcze efektywniej, z korzyscig
zarowno dla naszych klientow, jak i akcjonariuszy — podkresla Tobias Solorz.

Nowe ustugi i nowy rynek Grupy Cyfrowy Polsat

- Internet stacjonarny idealnie wzbogaci pakiet proponowanych przez nas ustug, z ktérego po
realizacji transakcji bedzie mogto skorzystac takze blisko milion klientow Netii. Istotnie wzmocnimy
takze naszq oferte dla klientow biznesowych. Ponadto wraz z witgczeniem do portfolio nowej ustugi
wejdziemy z ofertqg multiplay na nowy, wielkomiejski rynek, zarezerwowany dotychczas dla duzych
operatorow kablowych — ocenia Tobias Solorz.

Grupa Cyfrowy Polsat od kilku lat konsekwentnie realizuje strategie operatora multiplay, m.in.
sukcesywnie poszerzajgc portfolio dostarczanych ustug i oferujgc wspdlnie z siecig Plus program
smartDOM, ktdry zapewnia atrakcyjne rabaty wraz z kazda kolejng zakupiong ustugy z portfolio
Grupy. Aktualnie Grupa proponuje 9 réznych ustug i produktow: flagowe ustugi pfatnej telewizji,
telefonii komdrkowej i Internetu LTE oraz dodatkowo prad, gaz, monitoring domu, ustugi bankowe i
ubezpieczeniowe, sprzet telekomunikacyjny, RTV i AGD. Jej gtéwnymi celami od lat pozostajg
regularny rozwdéj oferty multiplay oraz dosprzedaz jak najwiekszej liczby ustug klientom
kontraktowym.

Internet stacjonarny od Netii bedzie zatem naturalnym etapem rozwoju oferty multiplay Grupy
Cyfrowy Polsat i bedzie stanowit jej atrakcyjne wzbogacenie, zwiekszajgce dostepnos$¢ oferty,
zarowno dla klientéw indywidualnych, jak i biznesowych, oraz jej réznorodnos¢ i elastycznosé. Po
zakonczeniu transakcji klienci zaréwno Grupy Cyfrowy Polsat, jak i Netii zyskajg nowe, ciekawe ustugi
w atrakcyjnej cenie, jeszcze bogatsze pakiety ustug konwergentnych oraz realne dodatkowe korzysci,
jak np. nizsze rachunki z tytutu tgczenia ustug, fatwos¢ zakupu w szerokiej sieci sprzedazy — zaréwno
w kanatach tradycyjnych, jak i elektronicznych, uproszczony proces obstugi klienta itp.

Natomiast dzieki obecnosci infrastruktury stacjonarnej Netii w 800 najwiekszych biurowcach w
Polsce Grupa Cyfrowy Polsat otrzyma po sfinalizowaniu transakcji wyjgtkowg mozliwos¢ stworzenia
elastycznej i kompleksowej oferty dla klientéw biznesowych.

Czynniki te stanowig ogromny potencjat dalszego rozwoju i wzrostu segmentu ustug swiadczonych
klientom indywidualnym i biznesowym Grupy.
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Bardzo dobry rachunek ekonomiczny

Dodatkowym argumentem przemawiajgcym za zasadnoscig realizowanej inwestycji nabycia pakietu
akcji Netii jest fakt, ze Grupa Cyfrowy Polsat spodziewa sie osiggniecia licznych synergii w latach
2019-2023 o tgcznej wartosci ok. 800 min zt. Nie bez znaczenia pozostaje takie bardzo dobra
kondycja finansowa spotki.

- Netia ma zdrowe finanse i niskie zadtuzenie. Oceniamy, ze w zwiqgzku z transakcjg osiggniemy
wymierne synergie operacyjne i finansowe, pozwalajgce pogodzi¢ realizacje zaplanowanych
inwestycji z kontynuacjq strategii oddtuzania oraz wyptatq dywidendy w przysztosci — mowi
Katarzyna Ostap-Tomann, Cztonek Zarzadu ds. Finansowych, Cyfrowy Polsat S.A., Polkomtel Sp. z
0.0., Telewizja Polsat Sp. z o0.0.

Kluczowe parametry transakcji

Spétka Cyfrowy Polsat zwarta z akcjonariuszami Netii umowy nabycia facznie ok. 32% akcji spotki
Netia, a w drugim etapie Grupa planuje ogtosi¢ wezwanie na kolejne okoto 33% akcji Netii, tak aby w
efekcie naby¢ pakiet akcji reprezentujgcy nie wiecej niz 66% ogodlnej liczby gtoséw na walnym
zgromadzeniu Netii.

Warunki transakcji:

e Wycena pakietu akcji Netii na bazie metody DCF, poréwnywalnych spoétek oraz
poréwnywalnych transakcji. Uwzglednia ona czesciowo skumulowane synergie w latach
2019-2023 na poziomie ok. 800 min zt.

e (Cena nabycia zostata ustalona na tgczng kwote 638,8 min zt, co implikuje wycene EV catosci
przedsiebiorstwa na poziomie 2.226,4 min zt. Wartos¢ equity wynosi zatem 5,77 zt na akcje, a
mnoznik EV/EBITDA — 5,9x (5,6x dla porownywalnych spoétek i 6,9x dla poréwnywalnych
transakgcji).

e Transakcja zostanie sfinansowana ze srodkéw wiasnych i kredytu rewolwingowego Grupy
Polsat.

Liczne synergie i korzysci

W zwigzku z realizowang transakcjg Grupa Cyfrowy Polsat spodziewa sie osiggniecia licznych synergii
w latach 2019-2023 o tacznej wartosci ok. 800 min zt:

e W obszarze CAPEX o wartosci 250 min zt m.in. w efekcie:
- samodzielnej produkcji dekoderéw, modemow oraz routeréw,
- wykorzystania potencjatu negocjacyjnego obu firm,
- podniesienia efektywnosci naktadéw na dalszy rozwdj sieci telekomunikacyjnej.

e W obszarze przychodow i kosztéw na taczng kwote ok. 550 min zt (na poziomie EBITDA):

- Przychody:
v' poszerzenie oferty programu smartDOM o ustugi Internetu stacjonarnego
FTTH/DOCSIS,
v" wzajemna dosprzedaz produktéw i ustug do baz klientéow indywidualnych i
biznesowych,
v zwiekszenie efektywnosci sprzedazy Netii poprzez wykorzystanie rozbudowanej sieci
sprzedazy Grupy Cyfrowy Polsat.

- Koszty operacyjne:
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wykorzystanie efektu skali do optymalizacji kosztéw zakupu i produkc;ji tresci,
zwiekszenie efektywnosci dziatan marketingowych,

optymalizacja kosztow sprzedazy, obstugi i utrzymania klienta,

zmniejszenie liczby punktow sprzedazy w miejscach, gdzie lokalizacje sie pokrywaja,
ograniczenie kosztow technicznych, w tym hurtowego dostepu do infrastruktury
zewnetrznej oraz MVNO,

v integracja departamentéw technicznych i IT,

v' pozostate, w tym backoffice, VAS i nowe produkty Grupy, np. IPTV.

ASENENENEN

Unikalna grupa medialno-telekomunikacyjna

- To kolejny kamiern milowy w rozwoju naszej Grupy i bardzo wazny moment w historii realizacji
strategii operatora multiplay. Naszg Grupe rozszerzaliSmy kolejno o Telewizje Polsat, serwis IPLA, sie¢
Plus i Grupe Midas, tworzqc unikalng oferte ustug wsréd operatorow medialnych i
telekomunikacyjnych. Ogfoszone dzisiaj plany nabycia wiekszosciowego pakietu akcji Netii doskonale
wpisujg sie w naszqg misje dostarczania do polskich rodzin, o0séb indywidualnych i klientow
biznesowych wszystkich niezbednych na co dzien ustug i sprzetow oraz oczekiwanych przez Polakdw
tresci telewizyjnych, dostepnych z wykorzystaniem kazdej uzywanej przez nich powszechnie
technologii, na wielu réznych urzgdzeniach. Nie jest to nasze ostatnie stowo, mamy jeszcze wiele
pomystow, a szczegdtowe cele i zatozenia na najblizsze lata przedstawimy po uzyskaniu pakietu
wiekszosciowego w spofce Netia, co mamy nadzieje bedzie mozZliwe juz na poczqtku 2018 roku —
podsumowuje Tobias Solorz.

Doradcg prawnym Cyfrowego Polsatu przy realizacji transakcji byta kancelaria Greenberg Traurig
Grzesiak sp. k., a doradcg finansowym — Trigon.
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