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Informacja prasowa

Do 2022 r. cate portfolio produktéw HPE
bedzie dostepne as-a-Service

HPE zaoferuje w ciggu najblizszych trzech lat cate portfolio

w modelu subskrypcyjnym, konsumpcyjnym lub pay-per-use.
Oferta HPE GreenlLake obejmie nowe rozwigzania klasy
Sredniej oraz "inteligentnego brzegu sieci”. Bedzie dostepna
takze za posrednictwem partnerow: CyrusOne i Equinix. HPE
rozszerza rowniez strategiczne partnerstwo z Google Cloud.

Warszawa, 24 czerwca 2019 r. - Firma Hewlett Packard Enterprise
(HPE) przedstawita plany transformacyjne, ktérych rezultatem bedzie
przeksztatcenie HPE w firme dziatajaca w modelu ustugowym. Do 2022 r.
cate portfolio produktéw dostepne bedzie na zasadach subskrypcji, pay-
per-use lub as-a-Service. Klienci bedg mogli jednak wybiera¢ model
konsumpciji: tradycyjny lub ustugowy. Zakup sprzetu i oprogramowania
HPE nadal bedzie mozliwy w modelu inwestycji kapitatowej i licencyjnym.

Wykorzystujgc blisko dekade pionierskich doswiadczen zwigzanych

z nowym modelem dostarczania tradycyjnego IT jako ustugi, HPE planuje
przeskalowa¢ HPE GreenlLake w taki sposéb, zeby dotrze¢ do nowych
segmentéw rynku, otworzy¢é mozliwosci nowych zastosowan

i wykorzysta¢ swiatowej klasy ekosystem partnerski do przyspieszania
wzrostu. Oferta HPE GreenlLake zostanie rozszerzona o produkty dla
Srednich firm, nowe ustugi zwigzane z rozwigzaniami Intelligent Edge
oraz wzbogacona o nowe mozliwosci dzieki partnerstwu z CyrusOne,
Equinix i Google Cloud. Ponadto HPE zamierza nadal inwestowac

i wprowadzac¢ innowacje w pakietach oprogramowania dostarczanych
w modelu subskrypcyjnym - w tym HPE Aruba Central, HPE BlueData,
HPE Cloud Volumes, HPE InfoSight i HPE OneView.



Firmy majg dzi$ ogromng szanse na wykorzystanie cyfrowej transformacji
do tworzenia nowych i atrakcyjnych doswiadczen dla swoich klientéw. To
jednoczesnie doskonata okazja do budowania przewagi konkurencyjne;j

i zwiekszania przychodow. Osiggniecie tych celow wymaga
wykorzystania mozliwosci dostarczanych przez model chmurowy -
doswiadczenie musi by¢ spojne w zakresie zarzgdzania wszystkimi
aplikacjami i rodzajami obcigzen. Dodatkowo, potrzebna jest umiejetnos¢
blyskawicznego wprowadzania innowacji oraz swoboda wyboru réznych
technologii, ktore najlepiej zaspokojg dane potrzeby. Niestety, obecny
paradygmat technologii biznesowych ma negatywny wptyw na te wysitki.
Klienci sg zmuszeni akceptowac rozbiezne doswiadczenia: jedno dla
centrum danych, inne w chmurze. Majg takze ograniczone mozliwosci
wyboru. Dostepne technologie sg nieelastyczne, kosztowne

i uniemozliwiajg swobodne ich tgczenie. Do tego dochodzg ograniczone
kompetencje informatyczne wewnatrz organizacji, kurczgce sie budzety

i niewielki wybor opciji finansowania.

HPE GreenlLake wyznacza nowe horyzonty dla cyfrowej transformacji.
Klienci zyskujg bowiem dostep do portfolio solidnych biznesowych
technologii w modelu ustugowym, co zapewnia elastycznos$¢ i umozliwia
szybkie dziatanie. HPE GreenLake dostarcza wyboru: subskrypcja,
ptatnos¢ za wykorzystanie oraz zarzgdzane IT jako ustuga, co zapewnia
klientom spéjne doswiadczenie chmurowe w zakresie zarzgdzania
wszystkimi obcigzeniami. Portfolio HPE GreenlLake obejmuje szeroka
game specjalnie zaprojektowanych rozwigzan, od HPE oraz partneréw,
ktére pozwalajg dowolnie budowac precyzyjnie dopasowane do potrzeb
cyfrowe fundamenty biznesu. Ponadto ogromne mozliwosci HPE
GreenLake w zakresie pomiaru stopnia utylizacji wykorzystania zasobow
oraz zarzgdzania zgodnoscig pozwalajg firmom monitorowacé i na biezgco
dostosowywac wykorzystywane rozwigzania, aby nie przekraczac
budzetu i pozostawa¢ w zgodzie z regulacjami prawnymi.

Juz dzi§ HPE GreenlLake przynosi klientom znaczne korzysci. Oferta
HPE GreenlLake ma 99-procentowy wskaznik odnowienia

i 86-procentowy wynik NPS (ang. Net Promoter Score). To oznacza,
ze HPE GreenlLake znajduje sie w najlepszym procencie wynikéw dla
dostarczania ustug IT w skali catego rynku. Wedtug przygotowanego
na zlecenie HPE raportu Forrester na temat catkowitego wptywu
ekonomicznego HPE GreenLake, klienci majg 30-procentowe
oszczednosci Capex, dzieki wyeliminowaniu koniecznosci kupowania
nadmiarowej mocy czy pojemnosci. Jednoczesnie cieszg sie
90-procentowa redukcjg kosztow wsparcia i ustug profesjonalnych oraz
65-procentowym ograniczeniem czasu wdrazania projektow IT.?

! The Total Economic Impact of HPE GreenlLake Flex Capacity, Forrester, maj 2018 r.



To unikalne podejscie do wspierania cyfrowej transformacji spotkato sie
z duzym zainteresowaniem rynku. HPE GreenlLake jest obecnie
najszybciej rozwijajaca sie czescig biznesu HPE. taczna wartoscig
kontraktow wynosi ponad 2,8 mid dol. Z oferty korzysta ponad 600
klientéw. HPE pracuje rowniez, wykorzystujgc swoj najlepszy na rynku
ekosystem partnerski, nad rozszerzaniem zasiegu HPE GreenlLake.
Obecnie ponad 400 partneréw posiada w ofercie portfolio ustugowe HPE,
a biznes partnerski zwigzany z HPE GreenlLake rosnie w tempie ponad
275 proc. rok do roku.

»,Rynek znalazt sie w punkcie zwrotnym” - powiedziat Antonio Neri, prezes
i dyrektor generalny HPE. ,\Wszyscy zdajg sobie sprawe z tego, ze klienci
chcg technologii dostarczanej jako ustuga. | chcg jednoczesnie, zeby byta
Swiadczona na ich warunkach. Unikalne podejscie HPE do modelu
ustugowego - umozliwia klientom wybor, zapewnia elastycznos¢

i kontrole. To zrédto ogromnego sukcesu HPE GreenLake. Bedziemy
nadal zdecydowanie inwestowac w ten obszar. To doskonata okazja do
wykorzystania naszej wiodgcej pozycji na rynku, naszego swiatowej klasy
kanatu i catego ekosystemu partneréw oraz zaoferowania catego
naszego portfolio, od brzegu sieci do chmury, w ramach HPE GreenLake.
Efektem bedzie przemiana HPE i transformacja rynku. Tworzymy nowy,
lepszy, ustugowy model konsumowania IT.”

Dedykowane oferty, partnerstwa i narzedzia dla partneréow, ktére
przyspiesza wzrost HPE GreenLake na rynku srednich firm

Wiele srednich przedsiebiorstw nie ma wlasnego centrum danych lub
brakuje im personelu IT niezbednego do konfigurowania i zarzgdzania
infrastruktura, aplikacjami oraz obcigzeniami. Teraz HPE wprowadza
nowe oferty zaprojektowane specjalnie z myslg o srednich firmach. Majg
one utatwi¢ pokonanie tych barier i przyspieszy¢ cyfrowg transformacije.
To dopasowane do ich potrzeb oferty i ustugi, nowe partnerstwa z Equinix
i CyrusOne, ktére dostarczajg ustugi zwigzane z centrami danych oraz
nowe narzedzia i inwestycje, ktore jeszcze bardziej uproszczg oraz
przyspieszg procesy sprzedazy dla partneréw biznesowych HPE.

HPE posiada obecnie pie¢ nowych dedykowanych dla srednich firm ofert
HPE GreenLake: to prekonfigurowane obcigzenia dostepne w modelu
as-a-Service - moc obliczeniowa, baza danych, chmura prywatna, pamie¢
masowa oraz wirtualizacja. Te zoptymalizowane pod kgtem obcigzenia
rozwigzania eliminujg czas konieczny na zaprojektowanie konfiguraciji,
budowe rozwigzania i przygotowania ich do testowania.



Dzieki strategicznemu partnerstwu HPE z CyrusOne i Equinix, klienci
moga skorzysta¢ z zewnetrznego centrum danych dla swoich aplikacji
pracujgcych w oparciu o rozwigzania HPE GreenLake. Nowoczesne,
zaawansowane technologicznie osrodki przetwarzania CyrusOne

i Equinix umozliwiajg szybkie uruchomienie ustug HPE GreenlLake.

HPE po raz pierwszy zaoferowat HPE GreenlLake za posrednictwem
kanatu partnerskiego ponad rok temu. Dzisiaj oferta ta napedza znaczacy
popyt klientéw na catym swiecie. Co miesigc HPE podpisuje 50 nowych
umow z partnerami na sprzedaz tych ustug. Zamawianie i uruchamianie
ustug dla klientow HPE GreenlLake jest coraz tatwiejsze. Teraz partnerzy
majg do dyspozycji dwa nowe narzedzia:

e HPE GreenlLake Quick Quote: to zautomatyzowane narzedzie do
samodzielnej wyceny ustugi, dzieki ktérym potrzeby klientow
Zwigzane z obcigzeniami mogg zostac¢ szybko przetozone na
przejrzystg wycene. Partnerzy mogag tatwo dostosowac obcigzenia
zgodnie z potrzebami kosztowymi i wydajnosciowymi poprzez
jedno klikniecie. HPE GreenlLake Quick Quote skraca czas
wygenerowania oferty dla klienta do kilku minut.

e HPE GreenLake Chatbot: to zautomatyzowany chatbot,
wykorzystujgcy technologie sztucznej inteligenciji, ktory szybko
odpowiada na pytania partnerow HPE GreenlLake. Chatbot
eliminuje czas poswiecany na przeszukiwanie zasobow, zapewnia
szybsze odpowiedzi i przekierowuje partneréw do dziatu wsparcia
sprzedazy HPE GreenlLake, jesli nie moze od razu odpowiedzie¢
na pytanie.

HPE GreenlLake for Aruba - inteligentna i bezpieczna sie¢ jako
ustuga

HPE rozszerza oferte HPE GreenlLake az po brzeg sieci oferujgc nowe
rowigzanie NaaS (Network as a Service) zbudowane w oparciu o portfolio
Aruby.

Obejmuje ona szerokg game rozwigzan sieciowych Aruba, w skfad
ktorych wchodzg rozwigzania Wi-Fi klasy enterprise, przetaczniki
brzegowe, systemy bezpieczenstwa, analityczne, kontrole uzytkownikéw
oraz wiele innych narzedzi. HPE GreenLake for Aruba umozliwia klientom
wykorzystanie nowych opcji zakupu i konsumpcji. W efekcie zyskujg oni
wiekszg elastyczno$¢ i mozliwo$¢ wyboru sposobu nabywania oraz
obstugi infrastruktury sieciowe;.



HPE Greenlake for Aruba jest dostepna w ofercie Aruba oraz globalnej
sieci partneréow handlowych.

HPE i Google Cloud rozszerzaja strategiczne partnerstwo:
prawdziwa chmura hybrydowa dla konteneréw

HPE i Google Cloud rozwijajg relacje partnerskg z myslg o dostarczeniu
klientom hybrydowych rozwigzan cloud. W kwietniu 2019 r.
zaprezentowano HPE Validated Designs. Od tego czasu wspotpraca HPE
i Google Cloud skoncentrowana jest na dostarczeniu prawdziwej chmury
hybrydowej dla kontenerdw - ktéra zapewni wybor w zakresie modelu
dostarczania ustugi za posrednictwem HPE GreenLake Dodatkowo HPE
zaoferuje doradztwo i ustugi profesjonalne, ktore przyspieszg wdrazanie
chmury hybrydowej.

Proponowane rozwigzanie tgczy technologie Google Cloud Anthos

z lokalng infrastrukturg HPE - HPE ProLiant i HPE Nimble Storage,
ustugami HPE Cloud Data Services oraz HPE GreenLake. Od 3 kwartatu
2019 r (rok fiskalny), w sktad rozwigzania wejda takze HPE Cloud
Volumes, czyli ustugi pamieci masowej dla chmur publicznych, w tym
Google Cloud Platform. HPE planuje zaoferowaé HPE GreenlLake dla
Google Cloud Anthos. W ten sposéb bedzie mozliwe dostarczanie catej
chmury hybrydowej w modelu as-a-Service.

Dostepnosé
Oferta HPE GreenlLake dla $rednich firm, oferta GreenlLake dostepna za

posrednictwem partneréw kolokacyjnych CyrusOne i Equinix oraz HPE
GreenlLake for Aruba s3 juz dostepne

Wiecej informacji mozna znalez¢ na stronie www.hpe.com/greenlake

O Hewlett Packard Enterprise

Hewlett Packard Enterprise to globalny lider technologii skoncentrowany
na opracowywaniu inteligentnych rozwigzan, ktére umozliwiajg klientom
przechwytywanie, analizowanie i bezproblemowe przetwarzanie danych
z brzegu sieci do chmury. HPE umozliwia klientom przyspieszenie
wynikow biznesowych dzieki nowym modelom biznesowym, nowym
doswiadczeniom klientéw i pracownikow oraz zwigkszeniu wydajnosci
operacyjnej dzis i w przysztosci.


http://www.hpe.com/greenlake

